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Tanto hablar de Innovación que
se ha cambiado de Consejería

■ José Esteban Ruiz

OPINIÓN

No me ha gustado la marcha de

Martín Soler de la Consejería de

Agricultura. Es cierto que su posi-

ción en Innovación también des-

pierta ilusión entre los miles de al-

merienses que le conocemos. Di-

cen que ha sido para que se ubique

mejor junto al presidente Griñán.

No lo tengo tan claro, lo que sí con-

fieso es que su actitud como res-

ponsable de Agricultura del Go-

bierno andaluz ha sido muy positi-

va y ha dado muestras más que de

sobra para demostrar que sabía per-

fectamente lo que tenía entre ma-

nos. Clara Aguilera tiene el listón

demasiado alto, pero a poco que

continúe la labor de su antecesor en

la misma línea tiene más que ase-

gurado el éxito.

La economía de Almería tiene

una salida muy clara: su sector agrí-

cola y éste a su vez adolece de una

mayor unión, Martín puso el acen-

to en la concentración, ha conse-

La última parte del mes de abril ha

centrado las miradas agrícolas en

el cambio de responsable en la Con-

sejería de Agricultura y Pesca de la

Junta de Andalucía, un adiós a Mar-

tín Soler y bienvenida a Clara Agui-

lera. Aunque seguro que no va a ser

un adiós en toda regla. El actual

consejero de Innovación, Ciencia y

Empresa tiene deberes para mo-

dernizar el sector hortofrutícola al-

meriense.

Si ya lo decía él cuando llegó a

Agricultura y Pesca, “lo importan-

te es la innovación en el sector”. Un

salto de calidad para las frutas y hor-

talizas almerienses. Tanto puso su

mirada en este ámbito -hasta se lle-

vó a la Consejería de Agricultura el

Instituto de de Formación e Inves-

tigación Agraria y Pesquera- que un

año después de tomar posesión en

su cargo la Innovación lo ha absor-

bido por completo.

Ha sido una pena que sólo haya

estado un año como titular del ramo

agrario. Una pena, por muchas co-

sas. Esfuerzo, trabajo, diálogo, pre-

disposición, entendimiento...son al-

gunos sustantivos que relaciono con

la figura de Martín Soler. Ha subi-

do como la espuma, dicen algunos

refiriéndose al peso político del al-

meriense en su entorno. Yo no quie-

ro dejar pasar la oportunidad que

tengo de felicitar al flamente con-

sejero de Innovación, Ciencia y

Empresa, por su nuevo nombra-

miento y por supueto, por el tra-

bajo realizado en las ocho provin-

cias andaluzas, donde ha logrado

que algunas ‘bellas durmientes’ des-

pierten de su eterno letargo y vuel-

van en sí mismos y se den cuenta

que queda mucho por hacer. 

Un trabajo de cimientos que que-

da por hacer...un referente que a

buen seguro continuará la nueva

consejera, o al menos esa es la es-

peranza que tienen todos y cada uno

de los agentes del sector.

Tendría sus detractores, nadie lo

duda, pero me hago cargo de que

hasta éstos, en lo más oculto de su

interior, reconocerían algún detalle

de su entrega.

Estará relacionado con el sector

agrario desde su responsabilidad en

su nuevo cargo. Pero ya no estará

para tratar en cuerpo y alma todos

los aspectos que afectan de lleno al

colectivo agrícola. Seguirá la ‘pe-

lea’ con Europa por acuerdos con

terceros países que no perjudiquen

a las frutas y hortalizas comunita-

rias; el tema de la concentración de

la oferta, en el que sin duda, ha

puesto mucho de su parte para que

el sector comience a plantearse que

es el camino a seguir, al margen de

‘egos’ y protagonismos. Además,

su ‘legado’ ha dejado una huella ex-

traordinaria en solo un año.

Por otra parte, las pautas marcadas por

Martín las considero fundamentales y

acertadas. Espero que desde su nuevo

destino pueda ayudar a Clara Aguilera a

conseguir, junto con las empresas, el an-

siado objetivo de concentrar el mercado

para dejar de estar en manos de la dis-

tribución y sus reiterados abusos. Soler,

desde Innovación puede hacer una labor

de apoyo muy importante y desde la cer-

canía al propio presidente puede poner

el acento en la política andaluza tenien-

do muy presente el aporte de Almería al

conjunto de la economía regional.

Desde estas líneas, mis más sinceras

felicitaciones a Martín Soler y a todo su

equipo y espero que Clara Aguilera des-

pierte tanta ilusión como lo hizo ‘nues-

tro consejero’. Por último, a las empre-

sas que dieron el primer paso para la con-

centración de la oferta, ánimo y suerte.

Es una tarea importante, decisiva, con-

veniente y necesaria. Todos creemos que

este es el camino, lo mismo que hace tres

años creímos que la lucha integrada era

la única salida y así ha sido. 

todo el sector, especialmente el co-

mercializador. Qué le vamos a ha-

cer, cada provincia y cada sector

tiene su particularidad.

guido estimular a las empresas para

que emprendan este camino y al-

gunas han sido valientes y están

asumiendo el riesgo de iniciar esta

andadura. Deseo que la nueva con-

sejera continúe este camino que es

el que todos creemos el más ade-

cuado.

He de reconocer que Martín So-

ler me ha sorprendido, quizás por

ello tenga el resquemor de su mar-

cha. Tampoco quiero poner las co-

sas más difíciles a la nueva res-

ponsable, confieso que no la co-

nozco como para poder juzgarla,

además aún no ha iniciado su labor.

El consejero almeriense ha sido

capaz de quitar protagonismo a

otros personajes del sector que tras

30 años desorientados han sido in-

capaces de llevar a buen puerto ini-

ciativas positivas en beneficio de

■ José Antonio Gutiérrez

¿Griñanazo a la concentración de la oferta?
Espero que no

OPINIÓN

TECNOLOGÍA
EN EL SECTOR
FUE UNO DE
LOS PRINCIPIOS
QUE DEFENDIÓ
MARTÍN SOLER
EN
AGRICULTURA
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ENTRE LAS TRES
COMERCIALIZADORAS
PONEN EN EL MERCADO
200 MILLONES DE
KILOGRAMOS DE
FRUTAS Y HORTALIZAS

■ José Esteban Ruiz

El ex consejero de Agricultura y

Pesca, Martín Soler quiso antes de

marcharse de su cargo, rumbo a In-

novación Ciencia y Empresa, de-

jar encaminado el apoyo de la Jun-

ta a la consolidación de un proyecto

de concentración de la oferta hor-

tofrutícola como el que mantienen

vigente desde hace ahora tres cam-

pañas, Agroiris, Ejidoluz y Mayba.

Estas comercializadoras, desde el

pasado mes de febrero gracias a un

aumento de su producción, envían

al mercado 200 millones de kilo-

gramos de productos hortofrutíco-

las. Una actividad que asegura la

renta, directa o indirectamente de

3.000 familias de la provincia.

Martín Soler, acompañado del

delegado provincial, Juan Deus, se

reunió en Almería con directivos

de la SAT Agroiris, concretamen-

te con su presidente, José Luque

Villegas, y con el director gene-

ral, Juan Antonio Díaz Planelles, a

los que ofreció el apoyo de su de-

partamento para impulsar un pro-

Consejo de Ministros para finan-

ciar determinadas actuaciones e in-

versiones del sector.

Todo está listo, para comenzar a

trabajar y certificar el inicial apo-

yo mostrado por la Junta.

3.000 familias aseguran su renta gracias a la unión
de Agroiris, Mayba y Ejidoluz con apoyo de la Junta

EN BREVE

RESULTADOS

■ Martín Soler, Juan Deus, José Luque y Juan Antonio Planelles, durante la reunión. / FHALMERÍA

yecto de concentración de oferta

que consolidaría la unión comer-

cial actual que hay entre esta so-

ciedad agraria de transformación

Agroiris, la SAT Mayba y la Coo-

perativa Ejidoluz, todas ellas ubi-

cadas en el municipio de El Ejido.

Los representantes de SAT Agroi-

ris le presentaron al titular de Agri-

cultura los resultados positivos que

se han registrado desde que estas

tres sociedades hortofrutícolas de-

cidieran hace tres años unir sus es-

fuerzos en la comercialización de

sus productos en los mercados na-

cional y europeo bajo la gestión co-

mercial de Agroiris.Las tres co-

mercializadoras reconocen los

avances que han registrado en este

tiempo de unión. 

En este sentido, Díaz Planelles

explicó que “en este tiempo en el

que estamos trabajando juntos he-

mos hecho posible, gracias al es-

fuerzo de todos, dar forma a un pro-

yecto de concentración, pero que-

remos ir más allá, consolidándo-

lo”. Para el director comercial de

Agroiris es primordial avanzar en

esta relación establecida. Por este

motivo, presentaron en su día a la

Junta una iniciativa que tiene como

principal objetivo solidificar lo ya

conseguido, aumentando si cabe,

las posibilidades de expansión del

grupo.

ción comercial de cooperativas y

SAT, entre otras entidades, con ayu-

das de hasta 400.000 euros; las ayu-

das para la mejora de estructuras

comerciales o la línea especial de

créditos del ICO aprobada por el

Martín Soler, durante la reunión,

informó sobre las ayudas de las que

disponen. Entre ellas, la Orden de

ámbito andaluz para la regulación

de los procesos de asociacionismo

para incentivar la fusión o integra-

ANTONIO FERNÁNDEZ
MALDONADO

PRESIDENTE EJIDOLUZ

SALVADOR MARTÍN
CALLEJÓN  

PRESIDENTE MAYBA

JOSÉ LUQUE
VILLEGAS

PRESIDENTE AGROIRIS

“Hemos comenzado la especiali-

zación de nuestras instalaciones

por productos, un asunto que es-

peramos poder concluir gracias al

apoyo que nos ofreció el anterior

consejero de Agricultura. Que-

remos crear una infraestructura

que nos permita mejorar y ofre-

cer mejores servicios  a nuestros

clientes y de esta manera lograr

que la actividad que realizamos

aumente la productividad en be-

neficio de los agricultores”.

“Martín Soler ha demostrado que

apuesta por la unificación defini-

tiva y nos ofrece toda la ayuda que

esté a su alcance. Del éxito de esta

unión comercial se beneficiará

todo el sector comercializador de

frutas y hortalizas de Almería.

Unas tres mil familias dependen

de esta iniciativa, ya que a los agri-

cultores cooperativistas y socios

hay que añadir los de 1.300 tra-

bajadores que hay en los distintos

centros de comercialización”.

“Estoy muy satisfecho por la res-

puesta de la Administración an-

daluza que con su apoyo, reco-

noce nuestra labor y apuesta por

nuestras posibilidades. El acuer-

do vigente entre las tres comer-

cializadoras nos ha permitido  has-

ta la fecha, obtener unos resulta-

dos que no hubiéramos conse-

guido de forma individual. Con

esta alianza y trabajando en unión

estamos funcionando a pleno ren-

dimiento”.

EN CIFRAS
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200MILLONES de kilogramos de frutas y hortalizas se co-
mercializarán durante la presente campaña.Con un au-

mento hasta febrero de 10 millones de kilos respecto de 2008.

142MILLONES de euros han registrado las tres comerciali-
zadoras en facturación neta en el último ejercicio.

400.000EUROS, cifra que hace referencia al benefi-
cio final.

618SOCIOS configuran esta iniciativa de concentración de la
oferta hortofrutícola sumando las tres entidades.

243COLABORADORES-AGRICULTORES que hay que aña-
dir a los socios. Cifra creciente en los dos últimos años.

1.289HECTÁREAS DE CULTIVO en producción vinculadas
al proyecto, lo que supone un 5% del total en rela-

ción a la provincia de Almería aproximadamente.

1.300TRABAJADORES dedicados a las tareas propias des-
arrolladas en los almacenes de manipulación, ad-

ministrativos, técnicos de campo, agentes comerciales, etc.



niendo esto en cuenta, Galdeano re-
conoció que es poco el tiempo que
tienen por delante para ir afianzan-
do el proyecto, sin embargo, afir-
mó que “con trabajo duro, todo es
posible”.

REACCIONES

Por su parte, las organizaciones
agrarias de la provincia ven con
muy buenos ojos los distintos pro-
cesos de unificación de la oferta, ya
que, en parte, responden a la que ha
venido siendo una de sus deman-
das históricas. En este sentido,
Francisco Vargas, presidente de
ASAJA-Almería, comentó que “en
principio, nos parece muy positi-
vo” y añadió que “todo lo que ten-

ga como finalidad pagar más al
agricultor nos parece bien”. Asi-
mismo, recordó que la finalidad de
este tipo de procesos es reducir en
la medida de lo posible los costes
de las comercializadoras y, de este
modo, contribuir al aumento de la
rentabilidad del sector. Las fusio-
nes implican, por un lado, la espe-
cialización de cada una de las par-
tes integrantes en un determinado
producto y, por otro, contar con una
posición más fuerte de cara a la gran
distribución que, en última instan-
cia, es quien controla el mercado.

Teniendo esto en cuenta, Andrés
Góngora, secretario provincial de
COAG, comentó que “como pro-
ductores, desde esta organización
agraria creemos que la concentra-
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YA HA NACIDO EL
PRIMER GRAN GRUPO
EN LA PROVINCIA Y,
ADEMÁS, EXISTEN
OTRAS EMPRESAS
QUE “BUSCAN NOVIA”

■ Isabel Fernández

Las empresas hortícolas de la pro-
vincia se han puesto manos a la obra
para que, como afirman desde la
Administración andaluza, 2009 sea
el año de la concentración de la
oferta. De hecho, en los primeros
cuatro meses de este año ya se ha
consolidado un proyecto que lle-
vaba más de dos fraguándose y que
no es otro que la constitución de
‘Única Group’ y, además, también
en este mismo tiempo, se ha ahon-
dado en la colaboración de otras
tres empresas que llevan años tra-
bajando de forma conjunta, como
son S.A.T. Agroiris, Mayba y Eji-
doluz. Ambos proyectos son prue-
bas fehacientes de que la agricul-
tura de la provincia aspira, claro
está, a perpetuarse en el futuro y,
para ello, no duda en aunar esfuer-
zos para alcanzar un fin común: los
mejores resultados para sus agri-
cultores.

En el caso del primer proyecto,
hace algo  más de un mes que se
presentó oficialmente y, entonces,
su presidente, José Martínez Por-
tero, afirmó que ‘Única Group’ na-
cía como uno de los grupos “más
importantes por su capacidad de ne-
gocio y volumen de comercializa-
ción en el panorama hortícola eu-

Las empresas se lanzan a la concentración de
la oferta y ya son varios los proyectos en marcha

■ I. F. G.

Las organizaciones agrarias alertan sobre
los posibles ‘peligros’ de las fusiones

Las organizaciones agrarias
ASAJA y COAG, a pesar de que
valoraron las distintas iniciativas
en pro de la unión de la comer-
cialización hortícola, llamaron la
atención sobre los ‘peligros’ que
un proceso mal llevado podría
traer consigo. Así, Andrés Gón-
gora, secretario provincial de
COAG, comentó que “tenemos

añadió que “la concentración no se
debe quedar ahí, sino que hay que
buscar un verdadero valor añadido
para los agricultores, para que les
queden unos céntimos más”. Así,
señaló que, junto a la financiación
de la Junta que podrán recibir los
distintos proyectos, también la
Unión Europea, a través de sus fon-
dos operativos, los podrá dotar eco-
nómicamente y “el objetivo no debe
ser sólo buscar esa financiación”.

que estar siempre vigilantes para
que la concentración sirva para
la defensa de las producciones al-
merienses frente a las de terceros
países”. Así, criticó que empre-
sas que traen producto desde el
norte de África “que no sea para
complementar sus producciones”
se aprovechen de este proceso de
de concentración de la oferta. 

Por su parte, Francisco Vargas,
presidente de ASAJA-Almería,

ALERTA

INICIATIVAS

■ Sólo en el caso de ‘Única Group’, sus cinco integrantes suman unos 160 millones de kilos de hortalizas. / FHALMERÍA

ropeo”. De hecho, esta cooperati-
va de segundo grado, formada por
Casur S.C.A., Cabasc, Ejidomar,
Ferva y Cohorsan, aglutina 1.800
hectáreas de cultivo, en las que se
producen 160 millones de kilos de
frutas y hortalizas por un valor apro-
ximado de 166 millones de euros.
Asimismo, y como se dijera durante
la presentación, ‘Única Group’ si-
gue abierta a nuevas incorporacio-
nes y, de este modo, ya son tres las
nuevas empresas que se han inte-
resado por el proyecto y que están
estudiando su reglamento de cons-
titución, sin embargo, Martínez Por-
tero indicó que “siguen analizando
su incorporación, pero aún no sa-
bemos nada”.

Por otro lado, también hace me-
nos de un mes, se presentó un nue-
vo proyecto a la Administración
pero, en este caso, de consolidación
de un acuerdo comercial ya vigen-
te. Así, responsables de S.A.T.
Agroiris se reunieron con el en-
tonces consejero de Agricultura y
Pesca de la Junta, Martín Soler, y
con su delegado, en funciones, en
Almería, Juan Deus, para darles to-
dos los detalles del proyecto y,
cómo no, pedir a la Administración
todo su apoyo en esta nueva ini-
ciativa de concentración. Estas tres
empresas comenzaron su colabo-
ración hace ya tres años y, desde
entonces, según afirmaron sus di-
rectivos, han sido muchos los be-
neficios obtenidos, por lo que el si-
guiente paso a dar está claro.

Hasta aquí lo conocido, sin em-
bargo, son otros los proyectos o ini-

ciativas que se están llevando a
cabo en la provincia en este mismo
sentido. Así, por ejemplo, las coo-
perativas Murgiverde, Campovícar
y Geosur están comenzando a dar
los primeros pasos para su futura
unión, aunque aún no son muchos
los detalles con los que se cuenta
con respecto a esta fusión. Así, Ma-
nuel Galdeano, presidente de Mur-
giverde, comentó que, “de mo-
mento, todo está muy reciente. Es-
tamos casi comenzando”. Como
ocurriera en las dos iniciativas an-
teriores, este nuevo proyecto tam-
bién espera contar con todo el apo-
yo posible por parte de la Admi-
nistración y “si todo sale bien, que-
remos empezar a funcionar a prin-
cipios de la próxima campaña”. Te-




